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Cerulli Associates, a companhia de consultoria, recentemente publicou uma pesquisa sobre o 

uso de produtos baseados em índices dentro do mercado de varejo de gestão de patrimônio. 

O seu artigo visa esclarecer como os gestores de ativos, fornecedores de carteiras com 

modelos de alocação de ativos, gestores de patrimônio e consultores financeiros podem 

melhor usar as soluções dos provedores de índices.1 

O estudo é a culminação de 293 resultados de enquetes feitas a consultores financeiros, 

diversificados por canal, ativos sob administração (AUM) da sua empresa, tamanho do seu 

cliente principal e idade do asesor. O estudo exclui consultores com menos de US$ 50 

milhões em AUM e aqueles com mais de 25% investidos em ativos institucionais ou planos de 

contribuição definida. O artigo também adiciona as conclusões de 25 entrevistas com 

diretores de empresas gestoras de ativos, provedores de tecnologia, escritórios centrais de 

gestores de patrimônio e consultores financeiros individuais. 

De acordo com a pesquisa, o setor da gestão de patrimônios dos EUA está passando por 

uma mudança na proposta de valor, em que os investidores finais estão confiando cada 

vez mais nos seus consultores financeiros para obter conhecimentos de planejamento 

financeiro, em vez de sua perspicácia na gestão de investimentos. Quando solicitados a 

identificar quais fatores são mais importantes na seleção de um consultor, 57% dos clientes 

afluentes (ou seja, US$ 100.000 ou mais em ativos investíveis) indicaram que um consultor 

 
1 O artigo “Redefining the Role of Index Providers”, da Cerulli Associates, foi patrocinado pela S&P Dow Jones Indices. 
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que dedica tempo para entender suas necessidades e metas é extremamente importante, 

enquanto apenas 45% disseram o mesmo sobre o desempenho de seus investimentos em 

relação ao mercado geral.2 Os dados de fluxo de fundos corroboram essa mudança, pois o 

crescimento positivo dos fundos negociados em bolsa (ETFs) e dos fundos mútuos baseados 

em índices, bem como das contas gerenciadas separadamente (SMAs) de indexação direta, 

ultrapassaram as gerenciadas ativamente, uma tendência que está prevista para continuar até 

2028 (consulte o quadro 1). 

Quadro 1: aumento do uso de índices, ativos segundo instrumento de investimento 
selecionados por estilo de gestão, 2019–2028E (bilhões de dólares) 

  
Fonte: Adaptado do artigo de Cerulli Associates. Para obter mais informações, confira a página 4 do artigo “Redefining the Role of Index 
Providers”.  

Embora a Cerulli Associates preveja o aumento do uso de estratégias baseadas em índices, o 

quadro 2 indica que os consultores atualmente têm uma abordagem ativa em subclasses 

de ativos que consideram menos eficientes do ponto de vista da informação, como 

ações de pequena capitalização, renda fixa internacional, renda fixa municipal e 

tributável dos EUA, ativos baseados em opções e ativos reais. No entanto, uma mudança 

futura pode estar próxima. A pesquisa da Cerulli Associates sugere que os consultores 

financeiros poderiam expandir o seu uso de produtos baseados em índices para além das 

ações e também para a renda fixa,3 paralelamente ao crescimento dos índices de renda fixa.4  

 

 
2 Confira a página 4 do artigo “Redefining the Role of Index Providers”, da Cerulli Associates. 

3 Confira as páginas 10 e 11 do artigo “Redefining the Role of Index Providers”, da Cerulli Associates, para obter mais informações sobre o 
crescimento dos produtos de ETFs. 

4 Para obter mais informações sobre o crescimento do uso de índices de renda fixa, leia “A lebre e a tartaruga – Avaliando o potencial do 
investimento passivo em títulos de renda fixa”. 
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Quadro 2: os consultores financeiros geralmente preferem a gestão ativa de renda fixa 
e variável de pequeno porte 

  

Fonte: Cerulli Associates, “Redefining the Role of Index Providers,” página 10. Os entrevistados puderam selecionar tudo o que se aplicava. 
Este quadro é fornecido para efeitos ilustrativos.  

Além de perguntar para os consultores sobre como eles utilizam produtos baseados em 

índices, eles também obtiveram insights sobre como avaliam tais produtos. Por exemplo, o 

quadro 3 mostra que 82% dos consultores indicaram que a qualidade do projeto e da 

metodologia do índice era um dos três principais fatores ao considerar o índice subjacente de 

um ETF, e 60% dos consultores indicaram o mesmo sobre o conteúdo e os recursos de 

educação do provedor do índice. Para saber mais sobre como os consultores financeiros 

pensam sobre os provedores de índices, a Cerulli Associates criou uma série de perfis de 

consultores que se encontram no apêndice do artigo.  
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Quadro 3: mais da metade dos consultores considera a construção do índice, o 
conteúdo de apoio, a marca e os recursos de dados como um dos três principais 
fatores ao avaliar o índice de um ETF 

  
Fonte: Cerulli Associates, “Redefining the Role of Index Providers,” página 11. Os entrevistados foram instruídos a classificar os seguintes 
fatores de 1 a 5, sendo 1 o fator mais significativo e 5 o menos significativo. 12% dos participantes selecionaram “Não considero o índice ao 
selecionar um ETF baseado em índice”, e eles foram excluídos dessa análise. Este quadro é fornecido para efeitos ilustrativos. 

À medida que o cenário de produtos baseados em índices se torna cada vez mais concorrido, 

as descobertas recentes da Cerulli Associates destacam que os gestores de ativos e de 

patrimônio devem considerar cuidadosamente como aproveitar as soluções dos provedores 

de índices para se destacar da multidão.5 As estratégias incluem ir além dos dados de índices 

tradicionais para impulsionar o desenvolvimento de produtos e aproveitar a marca e o 

conteúdo para o marketing e a distribuição de produtos. A adoção dessas estratégias pode 

não só diferenciar as empresas, mas também posicioná-las para o sucesso no mercado 

varejista de gestão de patrimônio em constante desenvolvimento. 

 
5 Confira a seção 4, páginas entre as páginas 12 e 17 do artigo “Redefining the Role of Index Providers” da Cerulli Associates para obter mais 
informações. 
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