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指数プロバイダーは、透明性の高いルールに基づいたベンチマークを開発・維持することにより、長年にわた

り金融市場で重要な役割を果たしてきました。しかし近年では、単なる指数データの提供にとどまらず、自社

のブランド力や教育コンテンツを活用し、資産運用会社やウェルス・マネージャーの商品マーケティング戦略

を支援する役割も期待されています。 

Cerulli Associates の新しいホワイトペーパーによると1、投資家が利用可能な投資商品が膨大に存在し、ウェ

ルス・マネジメント業界で企業の整理統合が進む中で、資産運用会社は自社商品の差別化を図り、販売を促進

することが一段と難しくなっています。こうした課題に対応するため、ウェルス・マネージャーや資産運用会

社は、指数プロバイダーの確かなブランドやコンテンツ力を活用することにより、自社商品のマーケティング

能力を強化できる可能性があります。 

 

指数のブランドが重要な理由 

Cerulli Associates が最近行った調査によると、ファイナンシャル・アドバイザーは、パッシブ運用商品やセ

パレートリー・マネージド・アカウント（SMA）が連動対象とする指数のブランドに注目していることが分

かりました。 

上場投資信託（ETF）に関して Cerulli Associates が行った調査では、回答したアドバイザーの半分以上

（56%）2が、ファンドが連動対象とする指数を評価する際に最も重視する要素の一つとして、「指数プロバ

イダーのブランド」を挙げています（図表 1 参照）。 

 

 

 

 

1 Cerulli Associates のホワイトペーパーである「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」は、S&P ダウ・

ジョーンズ・インデックスの協賛により作成されました。 

2 Cerulli Associates のホワイトペーパーである「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」の 11 ページをご

覧ください。 

https://www.indexologyblog.com/2025/07/07/leveraging-index-providers-brand-and-content-strength-for-product-marketing/
https://www.indexologyblog.com/2025/07/07/leveraging-index-providers-brand-and-content-strength-for-product-marketing/
https://www.indexologyblog.com/2025/06/02/go-beyond-index-data-unlocking-the-full-value-of-index-providers/
https://www.spglobal.com/spdji/en/research/article/redefining-the-role-of-index-providers/
http://spglobal.com/spdji/en/research/article/redefining-the-role-of-index-providers/


図表 1: アドバイザーが ETF 商品向けの指数を評価する際に最も重視した要素（2024 年） 

 

出所：Cerulli Associates、「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」の 19 ページ | アナリストの注：以下の

要素を 1～5 段階（1 は最も重要な要素であり、5 は最も重要でない要素）で評価するようにアドバイザーに依頼しました。ランキングのデータには、

「指数連動型 ETF を選択する際に指数を考慮しない」を選択しなかったアドバイザーの回答だけが含まれています。回答者の中で「指数連動型 ETF

を選択する際に指数を考慮しない」と回答した 12%は、この分析から除外されています。 

 

この調査では、SMA を通じてダイレクト・インデックス運用を模索しているアドバイザーについても同様の

結果が得られました。回答者の 49%3が、最も重視する検討要素の一つとして「指数プロバイダーのブラン

ド」を挙げました（図表 2 参照）。 

 

 

 

 

 

 

 

 

3 Cerulli Associates のホワイトペーパーである「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」の 21 ページをご

覧ください。 

指数の設計及びメソドロジーの質 

指数に対する補足コンテンツの有無 

（例えば、教育コンテンツ） 

指数プロバイダーのブランド 

（例えば、S&P ダウ・ジョーンズ・インデックス、MSCI） 

指数のデータ・リソース 

（例えば、ファクター、構成企業、ESG 情報） 

指数プロバイダーの担当者との会話 

その他のファイナンシャル・アドバイザー 

または投資家による指数の利用状況 



図表 2：ダイレクト・インデックス運用の SMA ユーザー：ダイレクト・インデックス運用の SMA 商

品向けの指数を評価する際に最も重視した要素（2024 年） 

  

出所：Cerulli Associates、「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」の 21 ページ | アナリストの注：以下の

要素を 1～5 段階（1 は最も重要な要素であり、5 は最も重要でない要素）で評価するようにアドバイザーに依頼しました。ランキングのデータには、

「指数連動型のダイレクト・インデックス運用 SMA ユーザーを選択する際に指数を考慮しない」を選択しなかったアドバイザーの回答だけが含まれ

ています。回答者の中で「指数連動型のダイレクト・インデックス運用 SMA ユーザーを選択する際に指数を考慮しない」と回答した 10%は、この分

析から除外されています。 

 

指数構築の詳細を熟知しているアドバイザーがいる一方で、自らの商品が連動対象とする指数を選択する際

に、指数のブランド認知度をより重視するアドバイザーも少なくありません。このことについて、あるウェル

ス・マネジメント会社の幹部は次のように述べています：「当社のアドバイザーやお客様は、指数のブランド

を信頼しているため、細かいところまで踏み込んで考えることはありません4」。このことは、アドバイザー

が商品を選択する際に、「指数プロバイダーのブランド」を重視していることを示しています。こうしたブラ

ンド重視の傾向があることを踏まえると、ウェルス・マネージャーや資産運用会社は、自社商品のマーケティ

ング能力を高めるために、指数プロバイダーとの提携を検討する可能性もあります。 

比較的知名度の低い資産運用会社では、有名な指数プロバイダーのブランドをライセンス契約によって活用す

ることで、自社商品の認知度を高められる可能性があります。特に、競争が激しい分野や新しいカテゴリーで

は、実績のあるベンチマークに連動する商品をアドバイザーが選ぶ傾向があるため、ブランドの活用が有効と

されています。知名度の高い資産運用会社にとっても、指数プロバイダーのブランドは自社ブランドに付加価

値を与え、商品の差別化を図るための手段となる可能性があります。 

 

 

4 Cerulli Associates のホワイトペーパーである「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」の 14 ページをご

覧ください。 

指数の設計及びメソドロジーの質 

指数に対する補足コンテンツの有無 

（例えば、教育コンテンツ） 

指数プロバイダーのブランド 

（例えば、S&P ダウ・ジョーンズ・インデックス、MSCI） 

指数のデータ・リソース 

（例えば、ファクター、構成企業、ESG 情報） 

指数プロバイダーの担当者との会話 

その他のファイナンシャル・アドバイザー 

または投資家による指数の利用状況 



教育コンテンツの重要性 

ブランド認知度や指数のメソドロジーに加え、指数プロバイダーは教育コンテンツも提供していますが、資産

運用会社はこのことを見過ごしている場合があります。指数プロバイダーが提供する教育リソースを活用する

ことで、アドバイザーは商品が連動対象とする指数をより深く理解し、商品を選ぶ際の判断にも役立てること

ができます。この教育コンテンツは、指数に基づく戦略の妥当性やその背後にある根拠を明確にする手助けに

もなります。 

指数プロバイダーが提供するソリューションは、独自の知的財産に基づいて構築されており、そこから得られ

る高度な知見は、教育コンテンツにも組み込まれ、有益な情報源として活用されています。こうした資料は、

アドバイザーが顧客からの質問に対応する際の手助けとなる可能性があります5。Cerulli Associates が調査し

た多くのアドバイザーは、自身の知識を補完し、お客様との会話を支援する上で、指数のパフォーマンス・デ

ータ、要因分析、設計、及びマクロ経済に関する知見が有益であると考えています（図表 3 参照）。 

図表 3：指数連動型商品の情報と教育コンテンツにおいて、アドバイザーが最も頻繁に活用している

上位 5 項目 

 

出所：Cerulli Associates、「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」、20 ページ 

 

調査に回答した多くのアドバイザーは、指数プロバイダーが提供する教育コンテンツを有用と感じています。

このことは、顧客との対話において教育コンテンツが様々な形で活用されていることを示しています。例え

ば： 

• メソドロジーのアップデートまたはリバランスのスケジュールを説明すること 

 

5 Cerulli Associates のホワイトペーパーである「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」の 15 ページをご

覧ください。 

指数のパフォーマンス・データ 

パフォーマンス要因分析 

指数の設計及びメソドロジー 

指数の変更及びリバランスに関するアップデート 

広範な投資トレンド及び経済トレンドに関する知見 



• 指数の構築が、商品の運用目標とどのように整合するかを示すこと 

• 過去のデータや背景情報を活用し、リスクやエクスポージャーに関する議論を支援すること 

アドバイザーは指数の専門家になる必要はありませんが、自らが活用するパッシブ運用戦略の基本的な仕組み

を明確に理解する必要はあります。指数プロバイダーのコンテンツは、こうしたアドバイザーの取り組みを支

援できると考えられます。 

デリバティブ・インカムやバッファード ETF といった複雑な投資戦略を提供する資産運用会社やウェルス・

マネージャーにとって、指数プロバイダーの教育資料は、独自の概念を説明する上で有益なリソースになり得

ます。 

指数プロバイダーのコンテンツは、教育目的や顧客対応のためだけに活用されているわけではありません。

Cerulli Associates が実施した調査では、アドバイザーの 85%が投資判断を行う上でも指数プロバイダーのコ

ンテンツを活用していると回答しました6。したがって、資産運用会社やウェルス・マネージャーは、指数プ

ロバイダーの提供資料について、これまで見過ごされていた活用方法にも目を向け、さらに効果的に活用して

いくことが可能と考えられます。 

 

 

このブログの記事は意見であり、助言ではありません。免責条項をお読み下さい。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6 Cerulli Associates のホワイトペーパーである「指数プロバイダーの役割を再定義する（Redefining the Role of Index Providers）」の 20 ページをご

覧ください。 

https://www.spglobal.com/spdji/en/disclaimers
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