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Las cuentas gestionadas por separado (SMA) con indexación directa están ganando terreno, 

especialmente entre los asesores financieros que atienden a clientes acaudalados y de 

patrimonio líquido alto. En su reciente artículo, Cerulli Associates proyecta que los activos de 

SMAs con indexación directa tendrán una tasa de crecimiento compuesto anual (CAGR) de 

cinco años de 16%, la más alta entre todos los vehículos de inversión analizados1. En este 

blog, analizaremos qué está impulsando el crecimiento de las SMAs con indexación directa y 

examinaremos cómo los asesores que utilizan estas soluciones evalúan las SMAs y sus 

índices subyacentes. 

 
1 El artículo "Redefining the Role of Index Providers", de Cerulli Associates, fue patrocinado por S&P Dow Jones Indices. Por favor vea la 
página 4. 

https://www.indexologyblog.com/2025/11/12/advisor-profile-how-direct-indexing-sma-users-evaluate-solutions-and-indices/
https://www.spglobal.com/spdji/en/research/article/redefining-the-role-of-index-providers/
http://spglobal.com/spdji/en/research/article/redefining-the-role-of-index-providers/
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Por qué los asesores utilizan SMAs con indexación 

directa 

Las SMAs con indexación directa son vehículos de inversión diseñados para permitir que los 

usuarios sigan versiones personalizadas de índices reconocidos por medio de la tenencia 

directa de los valores. Esta propiedad directa crea oportunidades para recolectar pérdidas 

fiscales, realizar inclinaciones hacia temas en particular y adaptarse a las necesidades 

específicas de los clientes de otras maneras. 

La amplia gama de posibles usos de las SMAs con indexación directa puede ayudar a los 

asesores a servir mejor a sus clientes acaudalados y de patrimonio líquido alto. Las SMAs con 

indexación directa normalmente requieren mínimos de inversión mayores en comparación con 

otros vehículos de inversión, pero permiten que haya más opcionalidad que fondos mutuos o 

ETFs. 

Lo más importante para los asesores que están 

considerando utilizar la indexación directa en sus 

SMAs  

Al seleccionar una SMA de renta variable con indexación directa, los asesores financieros 

comúnmente se centran en las comisiones (69%), el desempeño (41%), la metodología del 

índice (37%) y el potencial de personalización del índice (34%), como se muestra en la figura 

12.  

Estas prioridades reflejan que los usuarios de SMAs con indexación directa se concentran en 

la eficiencia de costos, los resultados y la flexibilidad para modificar las carteras en torno a los 

objetivos específicos de los clientes.  

 
2 Consulte la página 21 del artículo de Cerulli Associates “Redefining the Role of Index Providers”.  



Cómo los usuarios de cuentas gestionadas por separado con indexación directa evalúan las soluciones y los índices Noviembre 2025 

 

 

 

Figura 1: usuarios de SMAs con indexación directa: los 5 factores más importantes al 

seleccionar una SMA de renta variable con indexación directa, 2024 

 
Fuente: Cerulli Associates, “Redefining the Role of Index Providers”, página 21. 

Aspectos clave para evaluar el índice subyacente 

En su revisión del índice de referencia subyacente de una SMA con indexación directa, los 

asesores financieros comúnmente se centran en la calidad del diseño y la metodología del 

índice (75%), el contenido de apoyo disponible sobre ese índice (63%), los recursos de datos 

del índice (50%), la marca del proveedor del índice (49%) y la comunicación con el 

representante del proveedor del índice (37%), como se muestra en la figura 2. 

Los proveedores de índices con un valor de marca fuerte pueden ser un recurso importante, 

ya que proporcionan información sobre el índice para que los asesores puedan utilizarla en 

sus conversaciones con los clientes. Según Cerulli, la mayoría de los asesores financieros 

que utilizan SMAs con indexación directa informa que utilizan datos sobre el rendimiento de 

los índices (90%), información sobre el diseño y la metodología de los índices (83%) y análisis 

de atribución de rendimientos (82%)2, y todos estos datos están disponibles y son accesibles 

mediante los principales proveedores de índices.  

https://www.spglobal.com/spdji/es/blog/article/leveraging-index-providers-brand-and-content-strength-for-product-marketing


Cómo los usuarios de cuentas gestionadas por separado con indexación directa evalúan las soluciones y los índices Noviembre 2025 

 

 

 

Los proveedores de índices “colaboran con nosotros en el diseño de los índices; utilizamos 

sus datos y [ellos] ayudan a generar conciencia y a educar sobre la indexación directa”, 

declaró un ejecutivo de una administradora de activos a Cerulli3.  

Cerulli informa que 31% de los asesores de SMAs con indexación directa se comunican 

activamente con los proveedores de índices, mientras que 35% espera interactuar más en el 

futuro2. Esta tendencia en aumento subraya el potencial de los proveedores de índices para 

actuar como un recurso clave para los asesores que utilizan SMAs con indexación directa y 

que buscan mejorar las capacidades de sus servicios. 

Figura 2: usuarios de SMAs con indexación directa: los factores más importantes al 

evaluar un índice para un producto de SMA con indexación directa, 2024 

 
Fuente: Cerulli Associates, “Redefining the Role of Index Providers”, página 21. Nota del analista: se les solicitó a los asesores que 

clasificaran los siguientes factores del 1 al 5, 1 es el factor más significativo y 5 es el menos significativo. Los datos de clasificación solamente 

incluyen respuestas de asesores que no seleccionaron la opción “no tomo en cuenta el índice al seleccionar una SMA con indexación 

directa”. Se excluyó de este análisis al 10% de las SMAs con indexación directa que no toman en cuenta el índice al escoger un usuario de 

SMA con indexación directa basada en índices. 

 
3 Consulte la página 5 del artículo de Cerulli Associates “Redefining the Role of Index Providers”. 
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Oportunidades para los usuarios de SMAs con 

indexación directa 

Los resultados de la encuesta indican que los usuarios de SMAs con indexación directa 

valoran a los proveedores de índices que pueden ofrecer tanto flexibilidad como educación. 

Los asesores en este segmento podrían necesitar recursos que ayuden a explicar a los 

clientes cómo y por qué un índice personalizado puede adecuarse a sus objetivos. 

Al proporcionar contenido de apoyo accesible, recursos de datos sólidos y oportunidades de 

comunicación directa, los proveedores de índices ofrecen recursos que ayudan a los asesores 

a diferenciar sus servicios a medida que aumenta el uso de la indexación directa. 

Para conocer más sobre cómo los asesores financieros utilizan las SMAs con indexación 

directa y cómo trabajan con los proveedores de índices, lea el documento completo de Cerulli, 

“Redefining the Role of Index Providers”. 

Lea más en indexologyblog.com 

https://www.spglobal.com/spdji/es/blog/article/go-beyond-index-data-unlocking-the-full-value-of-index-providers/
http://spglobal.com/spdji/en/research/article/redefining-the-role-of-index-providers/
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